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KLIENT

Firma SARIV Sp. z 0.0. jest firma
handlowa oparta na 20 letnim
doswiadczeniu w zakresie
logistyki,dystrybucji. POicjalny
cztonek grupy SARIV. Reprezentant
na rynku polskim znanychii
cenionych za jakosc europejskich
producentow szerokiej gamy
specjalistycznych elementéw
ztacznych jak i tradycyjnych
potaczen srubowych. Oferu;
doradztwo techniczne w zakresie
doboru technologii, elementow
ztacznych i narzedzi instalacyjnych
dopasowujac je do indywidualnych
potrzeb odbiorcy.

Jest dostawca szerokiej gamy
narzedzi nitujacych - recznych,

pneumatycznych i akumulatorowych.

W ofercie posiada prasy oraz
urzadzenia do zgrzewania.

Swoim Klientom proponuje zaréwno
tradycyjne jak i nowe sprawdzone
technologie taczenia. Naleza do nich:
nity zrywalne, nitonakretki, elementy
do zgrzewania, elementy
zabezpieczajace, elementy do
wciskania oraz wyroby Srubowe.
Dbajac o rozwoj, poszerza swoja
oferte handlowa oraz pakiet ustug
logistycznych. Stawia na
kompleksowa obstuge swoich
Klientow. Do kazdego stara sie
podchodzi¢ indywidualnie,
uwzgledniajac jego potrzeby i
wymagania. Dziata tak, aby wracat do
nich Klient, a nie towar.

WYZWANIE

Rozwdj przedsiebiorstwa to nie tylko wieksze przychody i wyzsze
zyski, to przede wszystkim zmieniajace sie cele i zwigzane z nimi
potrzeby.

Sprostanie nowym wyzwaniom i wykorzystanie pojawiajacych sie
szans wigze sie z koniecznoscig zmian, w tym takze w obszarze
zarzadzania przedsiebiorstwem.

Kilka lat temu Klient zdat sobie sprawe z tego, e stosowane przez
nich narzedzia informatyczne do zarzadzania staty sie
niewystarczajace w stosunku do éwczesnych potrzeb.

Ustalili najbardziej istotne dla Klienta kwestie, okreslili priorytety i
rozpoczeli proces poszukiwania systemu, ktory by im sprostat.

Szukali$my zestawu konkretnych, istotnych dla Klienta
funkcjonalnosci zintegrowanych w jednym kompleksowym
rozwigzaniu, tatwym w obstudze i intuicyjnym.

Wszystkie te cechy znalezliw VENDO.ERP firmy CFI Systemy
Informatyczne Sp. z o.0.

»Stanowisko dyrektora generalnego wymaga ode mnie
jednoczesnego zaangazowania w wiele réznych projektow.
Nie wyobrazam sobie, jak wyglgdataby moja praca bez
dobrego systemu do zarzgdzania. Doskonale pamietam
czasy, gdy proces ofertowania, czy sktadania zaméwienia
realizowany byt wtasciwie bez wsparcie ze strony narzedzi
informatycznych. Dzi$ to nie do pomyslenia’.

— powiedziat Tomasz Gargas, dyrektor generalny w SARIV

Rosnaca liczba gromadzonych i przetwarzanych danych w tym
danych handlowych wymagata zastosowanie odpowiedniego
rozwiazania, np. klasy ERP. To nie tylko kwestia wygody ale przede
wszystkim bezpieczenstwa informacji, bardziej efektywnego ich
wykorzystania, czy wiekszej kontroli.
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ROZWIAZANIE

Rozwdj przedsiebiorstwa i rosnaca skala dziatalnosci sprawity, ze
uzytkowane przez Klienta narzedzia staty sie niewystarczajace.

Wdrozenie VENDO.ERP umozliwito dalszy sukcesywny rozwdj i
zwiekszenie skali dziatalnosci, a klientom zapewnito obstuge na
najwyzszym poziomie. Terminowos¢ realizacji zlecen, ktora miata dla
Klienta najwyzszy priorytet. Klient pracowat w oparciu o CRM.
Gromadzi w nim wszystkie niezbedne dane dotyczace naszych
klientéw i kontrahentow. Eliminacja dokumentow papierowych na
rzecz elektronicznych pozwolita na znaczne skrocenie czasu trwania
poszczegdlnych czynnosci, a praca na jednym zrédle danych,
wprowadzonym do systemu i aktualizowanym, zminimalizowata
prawdopodobiefstwo powstania btedu.

Jesli sg Panstwo zainteresowani
opisanym lub podobnym
rozwigzaniem zapraszamy

do kontaktu. Handlowcy Klienta planuja swa prace z uzyciem kalendarza.

Zapisywanie realizowanych czynnosci w postaci zadan i taczenie ich z
konkretnymi klientami i projektami pozwolito na odpowiednie
rozliczenie czasu pracy i ewentualnych kosztéw, a takze na rozliczanie
delegacji, ktore w pracy handlowca nie naleza do rzadkosci.

Chetnie zapoznamy Panstwa
ze szczegbtami zastosowanego
rozwigzania i opowiemy

o mozliwosciach wspotpracy ] L. ) J .
2 VENDO.ERP. » Utrzymanie wtasciwego poziomu zapasow przy jednoczesnym

zapewnieniu ciggtosci dziatania i z uwzglednieniem aspektu
kosztowego to prawdziwa zonglerka danymi. VENDO.ERP
EKSPERCI'VPRODUKCJI korzysta z danych aktualnych i historycznych, dzieki czemu
" przewidywanie zuzycia i utoZzenie planu dostaw jest proste w
realizacji.” — dodat Tomasz Gargas.

KORZYSCI

e Integracja z uzytkowanymi przez Klienta wszystkimi systemami.
Terminowo$¢ realizacji zlecen.

Automatyzacja poszczegblnych czynnosci.

Sprawny proces obstugi klienta.

Automatyzacja w obszarze ofertowania i przygotowywania
KONTAKT zamowien.

T . Elektroniczny obieg informacji i dokumentéw.

ul. Piotra Trebacza 185 e VENDO.ERP pozwala na wtaéciwe oznaczenia i identyfikacje
31-436 Krakow materiatow, potfabrykatéw i wyrobow gotowych oraz

tel. +48 (12) 432-30- 90 odpowiednie nimi zarzadzanie.

e Prostyitatwy dostep do aktualnych danych. e

mail: biuro@cfi.pl
www.cfi.pl
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